
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

事 業 所 名  電話（連絡先）  

所 在 地  Ｆ Ａ Ｘ  

受講者氏名  受講者役職  

個 別 相 談 希望する ・ 希望しない 個別相談希望時間 ： 

※ご記入いただきました情報は、各種連絡・情報提供のみに利用させていただきます 

消費増税の先送りなど、この先の経営を行うにあたっての先行き

は不透明な情勢が続く中、企業の業績を維持・発展させていくため

にはまずは会社の状況把握が第一！ 

本セミナーでは経営者の方々のみならず、社員１人１人が会社の

強みや会社を取り巻く環境の把握や財務の基礎知識やメカニズム

まで分かりやすく説明いたします。 

１．今こそ押さえたい、“次代の経営”への着眼点 

２．“ビジョンの提示”こそ、経営者の最大の責務 

３．“戦う土俵づくり”と“勝つ得意技みがき” 

４．将来の成長シナリオに必要な視点とは？ 

５．今こそ“第二創業”への布石を打つ！ほか  

日本マクドナルド株式会社や東京商工会議所で

の経験を経て平成 14年ビシネス・コア・コンサル

ティングを設立。実践型のコンサルティングを行

っている。 講演では、具体的な事例と実践的な内

容を重視し、独自の内容と豊富な事例、特徴ある

体型と分かりやすい語り口でファンをつかみ、

“元気の出るコンサルタント”として好評を得る

人気講師。 

坂 本  篤 彦 氏 
（さかもとあつひこ） 中小企業診断士 
          

講 師 紹 介 
講 演 内 容 


